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หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง พุทธศักราช 2557 
ประเภทวชิาบริหารธุรกิจ 

สาขาวิชาการตลาด 

 
จุดประสงคสาขาวิชา 

 
1. เพื่อใหสามารถประยุกตใชความรูและทักษะดานการส่ือสาร ทักษะการคิดและการแกปญหาและ

ทักษะทางสังคมและการดํารงชีวิตในการพัฒนาตนเองและวิชาชีพ 
2. เพื่อใหมีความเขาใจหลักการบริหารและจัดการวิชาชีพ การใชเทคโนโลยีสารสนเทศและหลักการ

ของงานอาชีพท่ีสัมพันธเกี่ยวของกับการพัฒนาวิชาชีพการตลาด ใหทันตอการเปล่ียนแปลงและ
ความกาวหนาของเศรษฐกิจ สังคมและเทคโนโลยี 

3. เพื่อใหมีความเขาใจในหลักการและกระบวนการทํางานในกลุมงานพืน้ฐานดานการตลาด    
4. เพื่อใหสามารถนําเทคโนโลยีมาใชในงานอาชีพ  
5. เพื่อใหสามารถปฏิบัติงาน เปนนักการตลาด นักขาย นักวิจัยการตลาด เจาหนาท่ีส่ือสารการตลาด 

เจาหนาท่ีจัดซ้ือ ผูประกอบการธุรกิจ ในสถานประกอบการและประกอบอาชีพอิสระ  
6. เพื่อใหสามารถปฏิบัติงานการตลาด ในสถานประกอบการและประกอบอาชีพอิสระ รวมท้ังการใช

ความรู และทักษะเปนพื้นฐานในการศึกษาตอในระดับสูงข้ึนได 
7. เพื่อใหมีเจตคติท่ีดีตองานอาชีพ มีความคิดริเร่ิมสรางสรรค ซ่ือสัตยสุจริต มีระเบียบวินัย เปนผูมี      

ความรับผิดชอบตอสังคม ส่ิงแวดลอม ตอตานความรุนแรงและสารเสพติด 
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มาตรฐานการศึกษาวิชาชีพ 
 
คุณภาพของผูสําเร็จการศึกษาระดับคุณวุฒิการศึกษาประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง ประเภทวิชา 

บริหารธุรกิจ   สาขาวิชาการตลาด ประกอบดวย 
 

1. ดานคุณลักษณะท่ีพึงประสงค ไดแก  
1.1 ดานคุณธรรม จริยธรรมและจรรยาบรรณวิชาชีพ เชน ความเสียสละ ซ่ือสัตยสุจริต กตัญู

กตเวที  อดกล้ัน ละเวนส่ิงเสพติดและการพนัน มีจิตสํานึกและเจตคติท่ีดีตอวิชาชีพและสังคม เปนตน 
1.2 ดานพฤติกรรมลักษณะนิสัย  เชน  ความมีวินัย  ความรับผิดชอบ  ความรักสามัคคี              

มีมนุษยสัมพันธ  เช่ือม่ันในตนเอง ขยัน ประหยัด อดทน พึ่งตนเอง  ปฏิบัติงานโดยคํานึงถึงความปลอดภัย    
อาชีวอนามัย  การอนุรักษพลังงานและส่ิงแวดลอม  เปนตน 

1.3 ดานทักษะทางปญญา เชน ความรูในหลักทฤษฎี ความสนใจใฝรู ความคิดริเร่ิมสรางสรรค 
ความสามารถในการคิด วิเคราะห เปนตน 
 

2. ดานสมรรถนะหลักและสมรรถนะท่ัวไป  ไดแก 
2.1 ส่ือสารโดยใชภาษาไทยและภาษาตางประเทศในชีวิตประจําวันและเพื่อพัฒนางานอาชีพ 
2.2 แกไขปญหาและพัฒนางานอาชีพโดยใชหลักการและกระบวนการทางวิทยาศาสตรและ

คณิตศาสตร  
2.3 มีบุคลิกภาพและคุณลักษณะเหมาะสมกับการปฏิบัติงานอาชีพและการอยูรวมกับผูอ่ืน 
2.4 ประยุกตใชความรู ทักษะ ประสบการณและเทคโนโลยีเพื่อสงเสริมและพัฒนางานอาชีพ  

 

3. ดานสมรรถนะวิชาชีพ  ไดแก 
3.1 วางแผน  ดําเนินงาน  จัดการและพัฒนางานอาชีพตามหลักการและกระบวนการ  

โดยคํานึงถึงการบริหารงานคุณภาพ  การอนุรักษพลังงานและส่ิงแวดลอม  และหลักความปลอดภัย 
3.2 ประยุกตใชเทคโนโลยีคอมพิวเตอรและสารสนเทศเพ่ือพัฒนางานอาชีพ 
3.3 วิเคราะหพฤตกิรรมผูบริโภค 
3.4 วิจัยการตลาด 
3.5 กําหนดกลยุทธการตลาด 
3.6 ปฏิบัติการดานการตลาด  
3.7 ประสานงานและเจรจาตอรองในงานการตลาด 
3.8 สรางสัมพันธภาพท่ีดกีับลูกคา  
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โครงสราง 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง พุทธศักราช 2557 
ประเภทวชิาบริหารธุรกิจ 

สาขาวิชาการตลาด 
 

ผูสําเร็จการศึกษาตามหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง พุทธศักราช 2557 ประเภทวิชา
บริหารธุรกิจ สาขาวิชาการตลาด  จะตองศึกษารายวิชาจากหมวดวิชาตาง ๆ  รวมไมนอยกวา  83 หนวยกิต  
และเขารวมกิจกรรมเสริมหลักสูตร   ดังโครงสรางตอไปนี้ 

 

1. หมวดวิชาทักษะชีวิต ไมนอยกวา 21 หนวยกิต 
1.1  กลุมทักษะภาษาและการส่ือสาร (ไมนอยกวา 9 หนวยกิต)  
1.2 กลุมทักษะการคิดและการแกปญหา (ไมนอยกวา 6 หนวยกิต)  
1.3 กลุมทักษะทางสังคมและการดํารงชีวิต          (ไมนอยกวา 6 หนวยกติ)  
 

2.  หมวดวิชาทักษะวิชาชีพ  ไมนอยกวา 56 หนวยกิต 
2.1  กลุมทักษะวิชาชีพพื้นฐาน (15 หนวยกิต) 
2.2  กลุมทักษะวิชาชีพเฉพาะ (21 หนวยกิต) 
2.3  กลุมทักษะวิชาชีพเลือก (ไมนอยกวา 12 หนวยกิต) 
2.4 ฝกประสบการณทักษะวิชาชีพ (4 หนวยกิต) 
2.5 โครงการพัฒนาทักษะวิชาชีพ (4 หนวยกิต) 
 

3. หมวดวิชาเลือกเสรี ไมนอยกวา 6 หนวยกิต 
 

4. กิจกรรมเสริมหลักสูตร  (2 ช่ัวโมงตอสัปดาห) 
 

 รวม ไมนอยกวา 83 หนวยกิต 
  

โครงสรางนี้สําหรับผูสําเร็จการศึกษาระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพ  (ปวช.)  ในประเภทวิชา       
พาณิชยกรรมหรือเทียบเทา 
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สําหรับผูสําเร็จการศึกษาหลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพ (ปวช.) ประเภทวิชาหรือสาขาวิชาอ่ืน 
หรือมัธยมศึกษาตอนปลาย (ม. 6) หรือเทียบเทา ท่ีไมมีพื้นฐานวิชาชีพ จะตองเรียนรายวิชาปรับพื้นฐาน
วิชาชีพ ตอไปนี้ 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3200-0001 หลักการบัญชีเบ้ืองตน 1 2-2-3 
3200-0002 หลักการขาย  3-0-3 
3200-0003 การเปนผูประกอบการ 3-0-3 
3200-0006 การพัฒนาบุคลิกภาพนกัการตลาด 3-0-3 
3200-0007 การคาปลีกและการคาสง 3-0-3 
 

1.  หมวดวิชาทักษะชีวิต   ไมนอยกวา 21  หนวยกิต 
 

ใหเลือกเรียนในลักษณะเปนรายวิชา  หรือลักษณะบูรณาการใหครอบคลุมทุกกลุมวิชา  เพื่อพัฒนา
ผู เ รี ยนให มี ทักษะในการปรับตัวและดํ า เนิน ชีวิ ตในสังคมสมัยใหม  เห็น คุณค าของตนและ 
การพัฒนาตนมีความใฝรู  แสวงหาและพัฒนาความรูใหม  มีความสามารถในการใชเหตุผล  การคิดวิเคราะห 
การแกปญหาและการจัดการ มีทักษะในการส่ือสาร  การใชเทคโนโลยีสารสนเทศและการทํางานรวมกับ
ผูอ่ืน มีคุณธรรม  จริยธรรม  มนุษยสัมพันธ  รวมถึงความรับผิดชอบตอตนเองและสังคม ในสัดสวน 
ท่ีเหมาะสมเพื่อใหบรรลุจุดประสงคของหมวดวิชาทักษะชีวิต  รวมไมนอยกวา  21  หนวยกิต    
 

 1.1 กลุมทักษะภาษาและการส่ือสาร  (ไมนอยกวา  9  หนวยกิต) 
   1.1.1  กลุมวิชาภาษาไทย  (ไมนอยกวา 3 หนวยกิต) 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1101 ภาษาไทยเพื่อส่ือสารในงานอาชีพ 3-0-3 
3000-1102 การเขียนเชิงวชิาชีพ 3-0-3 
3000-1103 ภาษาไทยเพื่อการนําเสนองาน 3-0-3 
3000-1104 การพูดเพื่อส่ือสารงานอาชีพ 3-0-3 
3000-1105 การเขียนรายงานการปฏิบัติงาน 3-0-3 
3000*1101 ถึง 3000*1199  รายวิชาในกลุมวิชาภาษาไทย *-*-* 
  ท่ีสถานศึกษาอาชีวศึกษาหรือสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 

 



หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

 

1.1.2  กลุมวิชาภาษาตางประเทศ  (ไมนอยกวา 6 หนวยกิต) 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1201 ภาษาอังกฤษเพื่อการส่ือสารทางธุรกิจและสังคม 3-0-3  
3000-1202 กลยุทธการอานและการเขียนภาษาอังกฤษ 2-0-2 
3000-1203 ภาษาอังกฤษสําหรับการปฏิบัติงาน 2-0-2 
3000-1204 ภาษาอังกฤษโครงงาน 0-2-1 
3000-1205 การเรียนภาษาอังกฤษผานเวบ็ไซต 0-2-1 
3000-1206 การสนทนาภาษาอังกฤษ 1 3-0-3 
3000-1207 การสนทนาภาษาอังกฤษ 2 3-0-3 
3000-1208 ภาษาอังกฤษธุรกิจในงานอาชีพ 3-0-3 
3000-1210 ภาษาอังกฤษเพื่ออุตสาหกรรมธุรกิจบริการ 3-0-3 
3000-1212 ภาษาอังกฤษเพื่อการโฆษณาและประชาสัมพันธ 3-0-3 
3000*1201 ถึง 3000*1299  รายวิชาในกลุมวิชาภาษาตางประเทศ *-*-* 
  ท่ีสถานศึกษาอาชีวศึกษาหรือสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 
 

 1.2 กลุมทักษะการคิดและการแกปญหา  (ไมนอยกวา  6  หนวยกิต) 

1.2.1  กลุมวิชาวิทยาศาสตร  (ไมนอยกวา 3 หนวยกิต) 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1305 วิทยาศาสตรเพื่องานธุรกิจและบริการ 2-2-3 
3000-1312 การจัดการทรัพยากร พลังงานและส่ิงแวดลอม 2-2-3 
3000-1313 วิทยาศาสตรและเทคโนโลยีเพื่อชีวิต 2-2-3 
3000-1314 วิทยาศาสตรเพื่อคุณภาพชีวติ 2-2-3 
3000-1315 ชีวิตกับเทคโนโลยีสมัยใหม 2-2-3 
3000-1317 การวิจยัเบ้ืองตน 3-0-3 
3000*1301 ถึง 3000*1399  รายวิชาในกลุมวิชาวิทยาศาสตร *-*-* 
  ท่ีสถานศึกษาอาชีวศึกษาหรือสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 
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1.2.2  กลุมวิชาคณิตศาสตร  (ไมนอยกวา 3 หนวยกิต) 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1401 คณิตศาสตรเพือ่พัฒนาทักษะการคิด 3-0-3  
3000-1403 คณิตศาสตรธุรกิจ 3-0-3  
3000-1404 คณิตศาสตรและสถิติเพื่องานอาชีพ 3-0-3  
3000-1406 แคลคูลัสพื้นฐาน 3-0-3 
3000-1408 สถิติและการวางแผนการทดลอง 3-0-3 
3000-1409 การคิดและการตัดสินใจ 3-0-3 
3000*1401 ถึง 3000*1499  รายวิชาในกลุมวิชาคณิตศาสตร *-*-* 
  ท่ีสถานศึกษาอาชีวศึกษาหรือสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 

 

1.3 กลุมทักษะทางสังคมและการดํารงชีวิต  (ไมนอยกวา  6  หนวยกิต) 

1.3.1  กลุมวิชาสังคมศาสตร  (ไมนอยกวา 3 หนวยกิต) 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 

3000–1501 ชีวิตกับสังคมไทย 3-0-3 
3000–1502 เศรษฐกิจพอเพียง 3-0-3 
3000–1503 มนุษยสัมพนัธกับปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 3-0-3 
3000-1504 ภูมิฐานถ่ินไทย 3-0-3 
3000-1505 การเมืองการปกครองของไทย 3-0-3 
3000*1501 ถึง 3000*1599  รายวิชาในกลุมวิชาสังคมศาสตร *-*-* 
  ท่ีสถานศึกษาอาชีวศึกษาหรือสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 

 

1.3.2  กลุมวิชามนุษยศาสตร  (ไมนอยกวา 3 หนวยกิต) 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1601 การพัฒนาทักษะชีวิตเพื่อสุขภาพและสังคม 3-0-3  
3000-1602 การบริหารจัดการสุขภาพเพือ่ภาวะผูนํา  3-0-3 
3000-1603 พฤติกรรมนันทนาการกับการพัฒนาตน 3-0-3  
3000-1604 เทคนิคการพฒันาสุขภาพในการทํางาน  2-0-2 
3000-1605 สุขภาพชุมชน 2-0-2 
3000-1606 การคิดอยางเปนระบบ 2-0-2 
3000-1607 สารสนเทศเพ่ือการเรียนรู 0-2-1 
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รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-1608 พลศึกษาเพื่องานอาชีพ 0-2-1 
3000-1609 ลีลาศเพื่อการสมาคม 0-2-1 
3000-1610 คุณภาพชีวิตเพื่อการทํางาน 1-0-1 
3000*1601 ถึง 3000*1699  รายวิชาในกลุมวิชามนุษยศาสตร *-*-* 
  ท่ีสถานศึกษาอาชีวศึกษาหรือสถาบันพัฒนาเพิ่มเติม 
 

2. หมวดวิชาทักษะวิชาชีพ ไมนอยกวา  56  หนวยกิต 

 2.1 กลุมทักษะวิชาชีพพืน้ฐาน  (15  หนวยกิต) 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3001-1001 การบริหารงานคุณภาพในองคการ 3-0-3 
3001-2001   เทคโนโลยีสารสนเทศเพ่ือการจัดการอาชีพ 2-2-3 
3200-1001  หลักเศรษฐศาสตร 3-0-3 
3200-1002  หลักการจัดการ 3-0-3 
3200-1003  หลักการตลาด 3-0-3 

 

 2.2 กลุมทักษะวิชาชีพเฉพาะ   (21 หนวยกิต) 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 

3202-2001 การจัดการขาย 3-0-3 
3202-2002 พฤติกรรมผูบริโภค 3-0-3 
3202-2003 นโยบายผลิตภณัฑและราคา 3-0-3 
3202-2004 การส่ือสารการตลาด 3-0-3 
3202-2005 การวิจยัการตลาด 2-2-3 
3202-2006 กลยุทธการตลาด 3-0-3 
3202-2007 การจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 3-0-3 

 

2.3 กลุมทักษะวิชาชีพเลือก  (ไมนอยกวา 12 หนวยกิต) 
 

 ใหเลือกเรียนรายวิชาในกลุมทักษะวิชาชีพเลือกตามท่ีกําหนด 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3202-2101 การบริหารธุรกิจขนาดยอม 2-2-3 
3202-2102 การตลาดบริการ 3-0-3 

  



หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชัน้สูง พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3202-2103 การตลาดอิเล็กทรอนิกส 2-2-3 
3202-2104 สัมมนาการตลาด 2-2-3 
3202-2105 การนําเขาและการสงออก 3-0-3 
3202-2106 การสรางตราสินคา 3-0-3 
3202-2107 การตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 3-0-3 
3202*2201 ถึง 3202*2299   รายวิชาตามความชํานาญเฉพาะดานของสถานประกอบการ *-*-* 
  หรือตามยุทธศาสตรของภูมิภาค 
รายวิชาทวภิาคี 
รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 

3202-5101 งานการขายสินคาและบริการ *-*-* 
3202-5102 งานบริการลูกคา *-*-* 
3202-5103 งานการจัดการงานการตลาด *-*-* 
3203-5104 งานสงเสริมการตลาด *-*-* 
 
สําหรับรายวิชาในการศึกษาระบบทวิภาคีไมนอยกวา  12  หนวยกิตนั้น ใหสถานศึกษารวมวิเคราะห

ลักษณะงานของสถานประกอบการ  รัฐวิสาหกิจ  หรือหนวยงานของรัฐ เพื่อนํามากําหนดจุดประสงค
รายวิชา สมรรถนะรายวิชาและคําอธิบายรายวิชาท่ีสอดคลองกันระหวางสมรรถนะวิชาชีพสาขางานกับ
ลักษณะการปฏิบัติงานจริงในสถานประกอบการ รวมทั้งจํานวนหนวยกิตและเวลาท่ีใชในการฝกอาชีพ     
ในแตละรายวิชาเพ่ือนําไปจัดทําแผนการฝกอาชีพ การวัดและการประเมินผลการปฏิบัติงานใหสอดคลองกับ 
สมรรถนะรายวิชา ท้ังนี้ โดยใหใชเวลาฝกในสถานประกอบการไมนอยกวา 54 ช่ัวโมง มีคาเทากับ 1 หนวยกิต 
  

 2.4  ฝกประสบการณทักษะวิชาชพี  (4  หนวยกิต) 

ใหเลือกเรียนรายวิชา 3202-8001  หรือรายวิชา 3202-8002  และ 3202-8003 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3202-8001 ฝกงาน *-*-4  
3202-8002 ฝกงาน 1 *-*-2 
3202-8003 ฝกงาน 2 *-*-2 
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 2.5  โครงการพัฒนาทักษะวชิาชพี (4 หนวยกิต) 

ใหเลือกเรียนรายวิชา 3202-8501  หรือรายวิชา 3202-8502  และ 3202-8503 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3202-8501 โครงการ *-*-4 
3202-8502 โครงการ 1 *-*-2 
3202-8503 โครงการ 2 *-*-2 
 

3.  หมวดวิชาเลือกเสรี  ไมนอยกวา 6 หนวยกิต 
 

   ใหเลือกเรียนตามความถนัดและความสนใจจากรายวิชาท่ีเสนอแนะ  หรือเลือกเรียนจากรายวิชาใน
หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง พุทธศักราช 2557 ทุกประเภทวิชา สาขาวิชาและหมวดวิชา  โดยตอง
ไมเปนรายวิชาท่ีเคยศึกษามาแลว และตองไมเปนรายวิชาท่ีกําหนดใหศึกษาโดยไมนับหนวยกิตรวม          
ในเกณฑการสําเร็จการศึกษา 
 

รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3200-9001 กฎหมายธุรกจิ 3-0-3 
3202-9001 การโฆษณาและการสงเสริมการขาย 2-2-3 
3202-9002 การตลาดสินคาอุตสาหกรรม 3-0-3 
3202-9003 การตลาดสินคาเกษตรกรรม 3-0-3 
3202-9004 การตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอ 3-0-3 
3202-9005 เทคนิคการนําเสนอ 2-2-3 
3202-9006 การบริหารการจัดซ้ือ 3-0-3 
3202-9007 การตลาดทางตรง 3-0-3 
3202-9008 การบริหารธุรกิจขายตรง 2-2-3 
3202-9009 การบริหารการคาปลีกและการคาสง 3-0-3 
3202-9010 การตลาดออนไลน 3-0-3 
3202-9011 เทคนิคการตกแตงรานคา 2-2-3 
3000-9201 ภาษาและวัฒนธรรมจีน  2-0-2 
3000-9202 การสนทนาภาษาจีนสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9203 ภาษาและวัฒนธรรมญ่ีปุน 2-0-2 
3000-9204 การสนทนาภาษาญ่ีปุนสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9205 ภาษาและวัฒนธรรมเกาหลี 2-0-2 
3000-9206 การสนทนาภาษาเกาหลีสําหรับการทํางาน 2-0-2 
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รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-9207 ภาษาและวัฒนธรรมเวียดนาม 2-0-2 
3000-9208 การสนทนาภาษาเวยีดนามสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9209 ภาษาและวัฒนธรรมอินโดนีเซีย 2-0-2 
3000-9210 การสนทนาภาษาอินโดนีเซียสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9211 ภาษาและวัฒนธรรมมาเลเซีย 2-0-2 
3000-9212 การสนทนาภาษามลายูสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9213 ภาษาและวัฒนธรรมพมา 2-0-2 
3000-9214 การสนทนาภาษาพมาสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9215 ภาษาและวัฒนธรรมเขมร 2-0-2 
3000-9216 การสนทนาภาษาเขมรสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9217 ภาษาและวัฒนธรรมลาว 2-0-2 
3000-9218 การสนทนาภาษาลาวสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9219 ภาษาและวัฒนธรรมฟลิปปนส 2-0-2 
3000-9220 การสนทนาภาษาฟลิปโนสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9221 ภาษาและวัฒนธรรมรัสเซีย 2-0-2 
3000-9222 การสนทนาภาษารัสเซียสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9223 ภาษาและวัฒนธรรมเยอรมัน 2-0-2 
3000-9224 การสนทนาภาษาเยอรมันสําหรับการทํางาน 2-0-2 
3000-9225 ภาษาและวัฒนธรรมฝร่ังเศส 2-0-2 
3000-9226 การสนทนาฝร่ังเศสสําหรับการทํางาน 2-0-2 

4.  กิจกรรมเสริมหลักสูตร (2 ชั่วโมงตอสัปดาห) 
 

 รหัสวิชา ชื่อวิชา ท-ป-น 
3000-2001 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 1 0-2-0 
3000-2002 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 2   0-2-0 
3000-2003 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 3 0-2-0 
3000-2004 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 4 0-2-0 
3000*2001 ถึง 3000*2004 กิจกรรมท่ีสถานศึกษาหรือสถานประกอบการจัด 0-2-0 
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คําอธบิายรายวิชา 
วิชาปรับพ้ืนฐานวิชาชพี 

 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 
ประเภทวชิาบริหารธุรกิจ 
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คําอธิบายรายวิชา 
วิชาปรับพ้ืนฐานวิชาชีพ 

 
รหัสวิชา ชื่อวชิา ท-ป-น 
3200-0001 หลักการบญัชีเบ้ืองตน 1 2-2-3 
3200-0002 หลักการขาย 3-0-3 
3200-0003 การเปนผูประกอบการ 3-0-3 
3200-0006 การพฒันาบุคลิกภาพนกัการตลาด 3-0-3 
3200-0007 การคาปลีกและการคาสง 3-0-3 
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3200-0001 หลกัการบัญชีเบื้องตน 1 2-2 -3 
 (Principles of Accounting 1) 
 
จุดประสงครายวชิา  เพ่ือให 

1. เขาใจเกี่ยวกับหลักการ วธิีการ และข้ันตอนการจัดทําบญัชีของกิจการเจาของคนเดียว  
ประเภทธรุกิจบริการ 

2. มีทักษะในการปฏิบัติงานบัญชีของกิจการเจาของคนเดียว ประเภทธรุกจิบรกิาร  
3. มีคุณลกัษณะนิสัยท่ีพึงประสงค และมเีจตคติท่ีดี ในการประกอบอาชีพ 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและวธิีการบัญชีสําหรับกจิการเจาของคนเดียวประเภทธรุกิจบริการ 
2. ปฏิบัติงานบญัชีสําหรับกจิการเจาของคนเดยีวประเภทธรุกิจบรกิารตามหลักการบญัชีท่ีรับรองทัว่ไป 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับ ความรูเบ้ืองตนทางการบัญชี แมบทการบัญชี  สมการบัญชี  การวิเคราะห

รายการคา การบันทึกบัญชีในสมุดบันทึกรายการข้ันตน   ผานรายการไปบัญชีแยกประเภท   การจัดทํางบ
ทดลอง กระดาษทําการ รายการปรับปรุง การปดบัญชี และการจัดทํางบการเงินของกิจการเจาของคนเดียว 
ประเภทธุรกิจบริการ 
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3200-0002 หลกัการขาย 3-0-3 
 (Principle of Selling) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพ่ือให 

1. เขาใจเกี่ยวกับหลักการขายและความรูพ้ืนฐานงานขาย    
2. มีทักษะเกี่ยวกับการวางแผนกระบวนการขาย  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในอาชีพขาย 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการขายและความรูพื้นฐานงานขาย     
2. วางแผนการขายตามกระบวนการ  
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดีในอาชีพขาย 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการขาย คุณสมบัติและจรรยาบรรณของนักขาย กระบวนการขาย      การแสวงหา
ลูกคา การเตรียมตัวกอนการเขาพบ  การเขาพบ การเสนอขายและการสาธิต การตอบขอโตแยง การปดการขาย 
การติดตามและประเมินผลการขาย  การบริการกอนและหลังการขาย โอกาสความกาวหนาของนักขาย และ
เทคโนโลยีท่ีเกี่ยวของกับงานขาย 
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3200–0003 การเปนผูประกอบการ 3-0-3 
 (Entrepreneurship) 

จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 
1. เขาใจเกี่ยวกับ การวางแผนเปาหมายชีวิต การเปนผูประกอบการ การจัดการทางการเงิน  

รูปแบบธรุกจิ  กฎหมาย และภาษีท่ีเกี่ยวของ 
2. มีทักษะในการจัดทําแผนธรุกิจอยางงาย โดยประยุกตใชหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 
3. มีเจตคติที่ดีตอการเปนผูประกอบการ และมีกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ  

รอบคอบ ขยัน ประหยดัและอดทน  

สมรรถนะรายวิชา   
1. แสดงความรูเกี่ยวกับการวางแผนเปาหมายชีวิต การเปนผูประกอบการ การจัดการทางการเงิน  

รูปแบบธรุกจิ แผนธุรกจิ จรรยาบรรณนักธุรกิจ กฎหมาย และภาษีทีเ่กีย่วของ 
2. จัดทําแผนธรุกจิอยางงายตามรูปแบบธรุกจิ 
3. ประยุกตใชหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงในการวางแผน และดําเนินงาน 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาเกี่ยวกับการวางแผนเปาหมายชีวิต คุณลกัษณะและทักษะทีจํ่าเปนสําหรับการเปนผูประกอบการ 

การหาเงิน การออมเงิน และการลงทุน การจัดตั้งธุรกิจรูปแบบตางๆ การจัดทําแผนธรุกิจ จรรยาบรรณของนัก
ธุรกิจ กฎหมาย และภาษีทีเ่กีย่วกับการเปนผูประกอบการ และการประยุกตใชปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียงใน
การเปนผูประกอบการ 
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3200-0006 การพฒันาบุคลกิภาพนกัการตลาด 3-0-3 
 (Marketer Personality Development) 
 
จุดประสงครายวชิา   เพ่ือให 

1. เขาใจเกี่ยวกับหลักการและการพัฒนาบุคลกิภาพนักการตลาด 
2. มีทักษะการพัฒนาบุคลิกภาพนักการตลาด 
3. มีเจตคติและกจินิสัยท่ีดีตอการพัฒนาบุคลกิภาพนักการตลาด 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการพัฒนาบุคลกิภาพนักการตลาด  
2. พัฒนาบุคลกิภาพนักการตลาดตามหลักการ และกระบวนการ 
3. แสดงเจตคติและกิจนสัิยที่ดตีอการพัฒนาบุคลิกภาพนกัการตลาด 
 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการพัฒนาบุคลิกภาพนักการตลาด จิตวิทยาและทฤษฎีบุคลิกภาพ  
คุณสมบัติของนักการตลาด กระบวนการพัฒนาบุคลิกภาพ  ศิลปะการส่ือสาร  มารยาททางสังคม  และการสราง
ความประทับใจตอลูกคา 
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3200-0007 การคาปลกีและการคาสง 3-0-3 
 (Retailing and Wholesaling) 
 
จุดประสงครายวชิา   เพ่ือให 

1. เขาใจเกี่ยวกับหลักการดําเนินงานการคาปลีกและการคาสง 
2. มีทักษะการดําเนินงานการคาปลีกและการคาสง 
3. มีเจตคติและกจินิสัยที่ดีตอการปฏิบัติงานการคาและการคาสง 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการดําเนินงานการคาปลีกและการคาสง 
2. ดําเนินงานการคาปลกีและการคาสงตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยที่ดตีอการปฏิบัติงานการคาปลกีและการคาสง 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการคาปลีกและการคาสง  ประเภทของการคาปลีกและการคาสง  โครงสรางของ
หนวยงานธุรกิจการคาปลีกและการคาสง  การเลือกทําเลท่ีต้ัง  การจัดซ้ือสินคา การควบคุมสินคาคงคลัง  การ
กําหนดราคาขายปลีกและราคาขายสง  การใหบริการลูกคา  กฎหมายและองคกรท่ีเกี่ยวของกับการคาปลีกและ
การคาสง  แนวโนมการคาปลีกและการคาสง เทคโนโลยีและสารสนเทศที่เกี่ยวของกับการคาปลีกและการคาสง 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดวิชาทักษะวิชาชีพ 

 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 
ประเภทวชิาบริหารธุรกิจ 

สาขาวิชาการตลาด 
 
  



 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง  พุทธศักราช 2557     ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

คําอธิบายรายวิชา 
หมวดวิชาทักษะวิชาชีพ กลุมทักษะวิชาชีพพ้ืนฐาน 

 

 กลุมทักษะวิชาชีพพ้ืนฐาน หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง พุทธศักราช 2557 
 

กลุมบริหารและจดัการวิชาชพี 
3001–1001 การบริหารงานคุณภาพในองคการ      3-0-3 
กลุมเทคโนโลยีสารสนเทศ 
3001–2001 เทคโนโลยีสารสนเทศเพื่องานอาชีพ      2-2-3 
 

 กลุมทักษะวชิาชีพพ้ืนฐาน  ประเภทวชิา บริหารธรุกิจ  
3200-1001 หลักเศรษฐศาสตร         3-0-3 
3200-1002 หลักการจัดการ         3-0-3 
3200-1003 หลักการตลาด         3-0-3 
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 กลุมทักษะวิชาชีพพื้นฐาน หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 
 

กลุมบริหารและจัดการวิชาชีพ 
 

3001-1001 การบริหารงานคุณภาพในองคการ 3-0-3 
(Quality Administration in Organization) 

จุดประสงครายวชิา  เพ่ือให 
1. เขาใจเกี่ยวกับการจัดการองคการ หลักการบริหารงานคุณภาพและเพ่ิมผลผลิต หลักการเพ่ิม 

ประสิทธิภาพการทํางาน และการประยุกตใชในการจัดการงานอาชีพ 
2. สามารถวางแผนการจัดการงานอาชีพ โดยประยุกตใชหลักการจัดการองคการ การเพ่ิม 

ประสิทธิภาพขององคการ และกิจกรรมการบริหารงานคุณภาพและเพ่ิมผลผลิต  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีในการจัดการงานอาชีพดวยความรับผิดชอบ รอบคอบ มีวินัย ขยัน 

ประหยัดอดทนและสามารถทํางานรวมกัน 

สมรรถนะรายวิชา  
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการจัดการองคการ  การบริหารงานคุณภาพและเพิ่มผลผลิต  

การจัดการความเสี่ยง การจัดการความขัดแยง  การเพิ่มประสิทธิภาพการทํางาน 
2. วางแผนการจัดการองคการ และเพิ่มประสิทธิภาพขององคการตามหลักการ 
3. กําหนดแนวทางจัดการความเส่ียง และความขัดแยงในงานอาชีพตามสถานการณ 
4. เลือกกลยุทธเพ่ือเพิ่มประสิทธิภาพการทํางานตามหลักการบริหารงานคุณภาพและเพิ่มผลผลิต 
5. ประยุกตใชกิจกรรมระบบคุณภาพและเพ่ิมผลผลิตในการจัดการงานอาชีพ 

คําอธบิายรายวิชา 
ศึกษาเกี่ยวกับ การจัดองคการ การเพ่ิมประสิทธิภาพขององคการ การบริหารงานคุณภาพและ            

เพ่ิมผลผลิตการจัดการความเส่ียง การจัดการความขัดแยงในองคการ กลยุทธการเพ่ิมประสิทธิภาพการทํางาน
การนํากิจกรรมระบบคุณภาพและเพ่ิมผลผลิตมาประยุกตใชในการจัดการงานอาชีพ 
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กลุมเทคโนโลยีสารสนเทศ 
 

3001-2001 เทคโนโลยีสารสนเทศเพ่ือการจัดการอาชีพ 2-2-3 
 (Information Technology for Works) 

จุดประสงครายวชิา  เพ่ือให 
1. เขาใจเกี่ยวกับคอมพิวเตอรและอุปกรณโทรคมนาคม  ระบบเครือขายคอมพิวเตอรและสารสนเทศ 

การสืบคนและส่ือสารขอมูลสารสนเทศในงานอาชีพ 
2. สามารถสืบคน จัดเก็บ คนคืน สงผาน จัดดําเนินการขอมูลสารสนเทศ  นําเสนอและส่ือสารขอมูล 

สารสนเทศในงานอาชีพโดยใชคอมพิวเตอรและอุปกรณโทรคมนาคม  และโปรแกรมสําเร็จรูปที่เกี่ยวของ 
3. มีคุณธรรม  จริยธรรมและความรับผิดชอบในการใชเทคโนโลยีสารสนเทศเพื่อการจัดการอาชีพ 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสืบคน จัดดําเนินการและส่ือสารขอมูลสารสนเทศ 

ในงานอาชีพ โดยใชคอมพิวเตอร อุปกรณโทรคมนาคม ระบบเครือขายคอมพิวเตอรและสารสนเทศ  และ
โปรแกรมสําเร็จรูปที่เกี่ยวของ 

2. ใชคอมพิวเตอรและอุปกรณโทรคมนาคมในการสืบคนและส่ือสารขอมูลสารสนเทศผานระบบ 
เครือขายคอมพิวเตอรและสารสนเทศ   

3. จัดเก็บ คนคืน สงผานและจัดดําเนินการขอมูลสารสนเทศตามลักษณะงานอาชีพ 
4. นําเสนอและส่ือสารขอมูลสารสนเทศในงานอาชีพโดยประยุกตใชโปรแกรมสําเร็จรูป 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับคอมพิวเตอรและอุปกรณโทรคมนาคม  ระบบเครือขายคอมพิวเตอรและ

สารสนเทศ  การสืบคนขอมูลสารสนเทศ  การจัดเก็บ คนคืน สงผานและจัดดําเนินการขอมูลสารสนเทศ  การ
ประยุกตใชโปรแกรมสําเร็จรูปในการนําเสนอและส่ือสารขอมูลสารสนเทศตามลักษณะงานอาชีพ 

 
 
 
  



 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง  พุทธศักราช 2557     ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

 กลุมทักษะวิชาชีพพ้ืนฐาน  ประเภทวชิาบริหารธุรกิจ 
 

3200–1001 หลกัเศรษฐศาสตร 3-0-3 
 (Principles of Economics) 

จุดประสงครายวชิา  เพ่ือให 
1. เขาใจเกี่ยวกับหลักเศรษฐศาสตร 
2. สามารถนําแนวทางคิดทางเศรษฐศาสตรเพ่ือแกปญหาในชีวิตประจําวันตามหลักปรัชญาของ 

เศรษฐกิจพอเพียง 
3. เห็นคุณคาและความสําคัญของหลักเศรษฐศาสตร 

สมรรถนะรายวิชา 
1. แสดงความรูความเขาใจเกี่ยวกับเศรษฐศาสตรท่ีสําคัญตอการดําเนินธุรกิจ 
2. ประยุกตหลักเศรษฐศาสตรไปใชในงานอาชีพและชีวิตประจําวัน 
3. ปฏิบัติงานดวยความมีคุณธรรม จริยธรรม คานิยม และคุณลักษณะอันพึงประสงค ตามหลัก 

ปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาเกี่ยวกับความรูทั่วไปทางเศรษฐศาสตร อุปสงค อุปทาน และการเปลี่ยนแปลงอุปสงค อุปทาน 

และภาวะดุลยภาพของตลาด ความยืดหยุนของอุปสงคและอุปทาน ทฤษฎีพฤติกรรมผูบริโภค ทฤษฎีการผลิต 
ตนทุน รายรับและกําไรจากการผลิต การกําหนดราคาสินคาในตลาดประเภทตาง ๆ รายไดประชาชาติ 
องคประกอบและการกําหนดรายไดประชาชาติ การเงินและการธนาคาร การคลังรัฐบาล การคาระหวางประเทศ 
เงินเฟอ เงินฝด และการแกปญหาเศรษฐกิจมหภาค วัฎจักรเศรษฐกิจ การพัฒนาเศรษฐกิจและการบูรณาการหลัก
ปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 

 



 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง  พุทธศักราช 2557     ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3200–1002 หลกัการจดัการ 2-2-3 
 (Principles of Management) 

จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 
1. เขาใจเกี่ยวกับหนาท่ีการจัดการ หลักการจัดการสมัยใหม การเปลี่ยนแปลงพัฒนาองคการ 

เทคโนโลยีสารสนเทศเพ่ือการจัดการ และจริยธรรมในการจัดการ  
2. มีทักษะในการจัดการมาประยุกตใชในงานอาชีพสาขาตางๆ  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีในการปฏิบัติงานภายใตหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 

สมรรถนะรายวิชา   
1. แสดงความรูเกี่ยวกับหนาท่ีการจัดการ หลักการจัดการสมัยใหม การเปลี่ยนแปลงพัฒนา

องคการ  
เทคโนโลยีสารสนเทศเพ่ือการจัดการ และจริยธรรมในการจัดการ 

2. จัดการงานอาชีพตามหลักการ กระบวนการ และจริยธรรม 
3. ประยุกตใชเทคโนโลยีสารสนเทศเพ่ือการจัดการ 
4. เห็นคุณคาของการจัดการในงานอาชีพตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 

คําอธิบายรายวิชา 
ศึกษาทฤษฎีและปฏิบัติ หนาท่ีการจัดการ หลักการจัดการสมัยใหม การเปลี่ยนแปลงพัฒนาองคการ 

การนําเทคโนโลยีสารสนเทศมาใชในการจัดการ จรยิธรรมในการจดัการ กรณีศึกษาการจดัการ การประยุกต
หลักการจัดการในงานอาชีพตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพยีง 
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3200-1003 หลกัการตลาด 3-0-3 
 (Principle of Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. เขาใจเกี่ยวกับความรูพื้นฐานการตลาด  
2. มีทักษะในการกําหนดสวนประสมการตลาด  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีในการดําเนินงานการตลาด 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับพื้นฐานการตลาด 
2. วิเคราะหสภาพแวดลอมทางการตลาดและพฤติกรรมผูบริโภคตามสถานการณ 
3. กําหนดสวนประสมการตลาดตามหลักการ 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีในการดําเนินงานการตลาด  

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเก่ียวกับความรูพื้นฐานการตลาด แนวความคิดทางการตลาด หนาท่ีทางการตลาด  การ
วิเคราะหสภาพแวดลอมทางการตลาด พฤติกรรมผูบริโภคและกระบวนการตัดสินใจซ้ือ  การแบงสวนตลาด 
ตลาดเปาหมาย ผลิตภัณฑและการกําหนดตําแหนงผลิตภัณฑ การกําหนดราคา การจัดจําหนาย และการ
สงเสริมการตลาด เทคโนโลยีทางการตลาด และจรรยาบรรณนักการตลาด 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดทักษะวิชาชีพ  กลุมทักษะวิชาชีพเฉพาะ 

3202-2001 การจัดการขาย       3-0-3 
3202-2002  พฤติกรรมผูบรโิภค      3-0-3 
3202-2003 นโยบายผลิตภณัฑและราคา     3-0-3 
3202-2004 การส่ือสารการตลาด      3-0-3 
3202-2005 การวิจยัการตลาด       2-2-3 
3202-2006 กลยุทธการตลาด       3-0-3 
3202-2007 การจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน   3-0-3 
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3202-2001 การจัดการขาย 3-0-3 
 (Sales Management) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจหลักการและกระบวนการจัดการขาย 
2. มีทักษะการจัดการขาย  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการจัดการขาย 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการจัดการขาย 
2. จัดการขายตามกระบวนการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการจัดการขายตามจริยธรรมการขาย 

 
คําอธิบายรายวิชา 
  ศึกษาเกี่ยวกับหลักการจัดการขาย การจัดรูปแบบองคกรขาย การกําหนดหนาท่ีความ
รับผิดชอบของผูบริหารงานขาย เทคนิคการบริหารงานขาย การจัดการงานขาย อาณาเขตขาย โควตาขาย การ
พยากรณยอดขาย การปฏิบัติงานของนักขาย การควบคุมและประเมินผล การสรางความสัมพันธท่ีดีกับลูกคา 
และจริยธรรมการขาย 
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3202-2002 พฤตกิรรมผูบริโภค 3-0-3 
 (Consumer Behavior) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการศึกษาพฤติกรรมผูบริโภค  
2. มีทักษะการวิเคราะหพฤติกรรมผูบริโภค  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการศึกษาพฤติกรรมผูบริโภค 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการศึกษาพฤติกรรมผูบริโภค 
2. วิเคราะหพฤติกรรมผูบริโภคตามหลักการและสถานการณ  
3. กําหนดกลยุทธการตลาดตามพฤติกรรมผูบริโภค   
4. แสดงเจตคติและกจินิสัยท่ีดีตอการศึกษาพฤติกรรมผูบริโภค 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการและทฤษฎีพฤติกรรมผูบริโภค  การวิ เคราะหพฤติกรรมผูบริโภค  
กระบวนการตัดสินใจซ้ือ ปจจัยท่ีมีอิทธิพลตอกระบวนการตัดสินใจซ้ือ และพฤติกรรมผูบริโภคกับกลยุทธ
สวนประสมการตลาด   
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3202-2003 นโยบายผลิตภณัฑและราคา 3-0-3 
 (Product and Price Policy) 
 วิชาบังคับกอน :  หลักการตลาด 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับนโยบายผลิตภัณฑและราคา 
2. มีทักษะการพัฒนาผลิตภัณฑใหม 
3. มีทักษะการกําหนดราคาผลิตภัณฑ 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการกําหนดนโยบายผลิตภัณฑและราคา 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการกําหนดนโยบายผลิตภัณฑและราคา 
2. พัฒนาผลิตภัณฑใหมตามหลักการและสถานการณ 
3. กําหนดราคาผลิตภัณฑตามหลักการและสถานการณ 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการกําหนดนโยบายผลิตภัณฑและราคา 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการกําหนดนโยบายผลิตภัณฑและราคาการตัดสินใจเกี่ยวกับสวนประสม
ผลิตภัณฑ วงจรชีวิตผลิตภัณฑ การพัฒนาผลิตภัณฑใหม การบรรจุภัณฑ ตราสินคา นโยบายและกลยุทธ
ราคาการกําหนดราคา  จริยธรรมดานผลิตภัณฑและราคา 
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3202-2004 การส่ือสารการตลาด 3-0-3 
 (Marketing Communication) 
 วิชาบังคับกอน :  หลักการตลาด 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการส่ือสารการตลาด 
2. มีทักษะการวางแผนส่ือสารการตลาด  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการส่ือสารการตลาด 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการส่ือสารการตลาด   
2. วางแผนส่ือสารการตลาดตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการส่ือสารการตลาด 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการส่ือสารการตลาด กระบวนการส่ือสารการตลาด  การวิเคราะหสถานการณ
การตลาด การวางแผนและการกําหนดกลยุทธการส่ือสารการตลาด ปจจัยท่ีมีผลตอการส่ือสารการตลาด 
งบประมาณการส่ือสารการตลาดเครื่องมือส่ือสารการตลาด การวัดผลและประเมินผลการส่ือสารการตลาด  
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3202-2005 การวจิัยการตลาด 2-2-3 
 (Marketing  Research) 
 วิชาบังคับกอน :  1. หลักการตลาด 
            2. พฤติกรรมผูบริโภค 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการวิจัยการตลาด 
2. มีทักษะการออกแบบวิธีการวิจัยการตลาด 
3. มีทักษะการวิจัยการตลาด 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการวิจัยการตลาด 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการวิจัยการตลาด 
2. ออกแบบวิธีการวิจัยการตลาดตามหลักการ 
3. วิจัยการตลาดตามหลักการและกระบวนการ 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการปฏิบัติการวิจัยการตลาด 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการวิจัยการตลาด การออกแบบการวิจัย วิธีการวิจัย การสราง
เครื่องมือเก็บขอมูล การสุมตัวอยาง วิธีการเก็บขอมูล การวิเคราะหขอมูล การใชสถิติและโปรแกรม
สําเร็จรูปในการประมวลผล  การสรุปผล และการรายงานผลการวิจัยการตลาด 
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3202-2006 กลยุทธการตลาด 3-0-3 
 (Marketing Strategy) 

 วิชาบังคับกอน :  หลักการตลาด 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการกลยุทธการตลาด 
2. มีทักษะการวางแผนและกําหนดกลยุทธการตลาด 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการกําหนดกลยุทธการตลาด 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการกลยุทธการตลาด 
2. วางแผนและกําหนดกลยุทธการตลาดตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการวางแผนและกําหนดกลยุทธการตลาด 

 
คาํอธิบายรายวิชา 
  ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดสมัยใหม การวางแผนการตลาดการแบงสวนตลาด ตลาด
เปาหมาย กลยุทธผลิตภัณฑและการกําหนดตําแหนงผลิตภัณฑ   ราคา ชองทางการจัดจําหนายและหวงโซ
อุปทาน การส่ือสารการตลาดแบบบูรณาการ  การปฏิบัติการและการควบคุมการตลาด การพัฒนา
ความสัมพันธกับลูกคา จรรยาบรรณทางการตลาดและความรับผิดชอบตอสังคม 
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3202-2007 การจัดการชองทางการจัดจาํหนายและหวงโซอุปทาน 3-0-3 
 (Distribution Channel and Supply Chain Management) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 
2. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับเทคโนโลยีท่ีสนับสนุนการจัดการชองทางการจัดจําหนาย 

และหวงโซอุปทาน   
3. มีทักษะการกําหนดชองทางการจัดจําหนายและจัดการหวงโซอุปทาน   
4. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 
2. แสดงความรูเกี่ยวกับเทคโนโลยีท่ีสนับสนุนการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 
3. เลือกชองทางการจัดจําหนายและจัดการหวงโซอุปทานตามหลักการและสถานการณ 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการจัดการชองทางการจัดจําหนายและหวงโซอุปทาน ชองทางการจัดจําหนาย
ระบบการขนสง การจัดการคลังสินคา การจัดการตนทุน เทคโนโลยีท่ีสนับสนุนชองทางการจัดจําหนายและ
หวงโซอุปทาน พันธมิตรธุรกิจกับหวงโซอุปทาน 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดทักษะวิชาชีพ  กลุมทักษะวิชาชีพเลือก 

สาขางานการตลาด 
3202-2101 การบริหารธรุกิจขนาดยอม 2-2-3 
3202-2102 การตลาดบรกิาร 3-0-3 
3202-2103 การตลาดอิเลก็ทรอนกิส 2-2-3 
3202-2104 สัมมนาการตลาด 2-2-3 
3202-2105 การนําเขาและการสงออก 3-0-3 
3202-2106 การสรางตราสินคา 3-0-3 
3202-2107 การตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 3-0-3 
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3202-2101 การบริหารธรุกจิขนาดยอม 2-2-3 
 (Small and Medium Enterprises Management) 

 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการบริหารธุรกิจขนาดยอม 
2. มีทักษะการเขียนแผนธุรกิจและปฏิบัติงานธุรกิจขนาดยอม 
3. มีความตระหนักถึงความสําคัญของการเปนผูประกอบการธุรกิจขนาดยอม  
4. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการบริหารธุรกิจขนาดยอม 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการบริหารธุรกิจขนาดยอม 
2. เขียนแผนธุรกิจขนาดยอมตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการบริหารธุรกิจขนาดยอม 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการบริหารธุรกิจขนาดยอม การประกอบธุรกิจขนาดยอม แหลงขอมูล
ธุรกิจขนาดยอม การจัดการการตลาด การจัดการการผลิต การจัดการทรัพยากรมนุษย การจัดการการเงินและ
การบัญชีปญหาและอุปสรรคในการประกอบธุรกิจ หนวยงานและกฎหมายท่ีเกี่ยวของกับธุรกิจขนาดยอม 
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3202-2102 การตลาดบรกิาร 3-0-3 
 (Services Marketing) 

 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกลยุทธตลาดบริการ 
2. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการตลาดบริการ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการจัดการตลาดบริการ 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับการตลาดบริการ 
2. กําหนดกลยุทธการตลาดบริการตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการจัดการตลาดบริการ 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดบริการ คุณสมบัติของพนักงานบริการ สวนประสมการตลาดบริการ 
คุณภาพบริการตลาดเปาหมาย พฤติกรรมความตองการของลูกคา กระบวนการตัดสินใจซ้ือ กลยุทธ
การตลาดบริการ และการสรางความสัมพันธท่ีดีตอลูกคา 
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3202-2103 การตลาดอิเลก็ทรอนกิส 2-2-3 
 (E-Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการตลาดอิเล็กทรอนิกส 
2. มีทักษะการทําธุรกรรมตลาดอิเล็กทรอนิกส 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการทําธุรกรรมตลาดอิเล็กทรอนิกส 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการตลาดอิเล็กทรอนิกส  
2. กําหนดกลยุทธการตลาดอิเล็กทรอนิกสตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอธุรกรรมตลาดอิเล็กทรอนิกส 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการตลาดอิเล็กทรอนิกส การวิเคราะหสภาพแวดลอมทางการตลาด 
พฤติกรรมผูบริโภค  กระบวนการธุรกรรมตลาดอิเล็กทรอนิกส การกําหนดตลาดเปาหมาย  กลยุทธ
การตลาดอิเล็กทรอนิกส จริยธรรมธุรกรรมตลาดอิเล็กทรอนิกส  พระราชบัญญัติวาดวยความผิดเกี่ยวกับ
ธุรกรรมอิเล็กทรอนิกส 
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3202-2104 สัมมนาการตลาด 2-2-3 
 (Marketing Seminar) 
 วิชาบังคับกอน :  หลักการตลาด 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสัมมนาการตลาด 
2. มีทักษะการวางแผนและจัดกิจกรรมสัมมนาการตลาด  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการจัดกิจกรรมสัมมนาการตลาด 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสัมมนาการตลาด 
2. วางแผนและจัดกิจกรรมสัมมนาการตลาดตามหลักการและกระบวนการ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการจัดกิจกรรมสัมมนาการตลาด 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการสัมมนาการตลาด การวิเคราะหปญหาการตลาดจากกรณีศึกษา
สถานการณจริงและแหลงเรียนรู  กระบวนการจัดสัมมนาการตลาด การวางแผน การปฏิบัติงานและ 
การควบคุมงานการตลาด  การสรุปผลการจัดสัมมนาการตลาด  
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3202-2105 การนาํเขาและการสงออก 3-0-3 
 (Import and Export) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการนําเขาและการสงออก 
2. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับกระบวนการนําเขาและการสงออก  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการนําเขาและการสงออก 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการนําเขาและการสงออก   
2. กําหนดวิธีการนําเขาและการสงออกตามกระบวนการ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการนําเขาและการสงออก 

คําอธิบายรายวชิา 
 ศึกษาเก่ียวกับหลักการนําเขาและการสงออก  สภาพแวดลอมทางธุรกิจท่ีมีผลกระทบตอธุรกิจการ
นําเขาและสงออก องคกรท่ีเกี่ยวของกับการนําเขาและสงออก การรวมกลุมทางเศรษฐกิจ  กระบวนการ
นําเขาและการสงออก เอกสารการนําเขาและการสงออก การชําระเงินและเง่ือนไขการสงมอบ สิทธิ
ประโยชนทางการคา การขนสง การประกันภัย  สิทธิพิเศษทางการคา ภาษี และการศุลกากร การนําเขาและ
การสงออกกับกลุมการคา 
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3202-2106 การสรางตราสินคา 3-0-3 
 (Brand Building) 

 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสรางตราสินคา 
2. มีทักษะการสรางตราสินคา 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการสรางตราสินคา 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการสรางตราสินคา 
2. สรางตราสินคาตามหลักการและสถานการณ 
3. ประยุกตใชเครื่องมือทางการตลาดในการสรางตราสินคา 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการสรางตราสินคา 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาเกี่ยวกับหลักการสรางตราสินคา กระบวนการสรางตราสินคา  แนวคิดการสรางสรรค         
ตราสินคา  วิธีการสรางตราสินคา  ปจจัยท่ีมีอิทธิพลตอความสําเร็จในการสรางตราสินคา  เครื่องมือทาง
การตลาดในการสรางตราสินคา ขอบังคับและกฎหมายการสรางตราสินคา 
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3202-2107 การตลาดเพ่ือส่ิงแวดลอม 3-0-3 
 (Green Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 
2. มีทักษะการพัฒนากลยุทธตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 

 
สมรรถนะรายวิชา : 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม  
2. พัฒนากลยุทธการตลาดเพ่ือส่ิงแวดลอมตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการตลาดเพื่อส่ิงแวดลอม 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดเพ่ือส่ิงแวดลอม ผลกระทบและการแกปญหาการประกอบธุรกิจตอ
ส่ิงแวดลอม   กลยุทธการตลาดเพ่ือส่ิงแวดลอม การจัดการดานชีวอนามัยและความปลอดภัย   องคกรและ
กฎหมายท่ีเกี่ยวของกับส่ิงแวดลอม 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดวิชาเลือกเสรี 
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3200-9001 กฎหมายธรุกจิ 3-0-3 
 (Business Law) 
 
จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 

1. มีความเขาใจเกี่ยวกับหลักการกฎหมายแพงและพาณิชย และกฎหมายที่เกี่ยวของในธุรกิจ 
2. มีความเขาใจเกี่ยวกับเอกสารสัญญาตาง ๆ ในธรุกิจ 
3. มีทักษะในการรางและเขียนสัญญา และเอกสารประกอบสัญญา 
4. มีเจตคติท่ีดี มีความรับผิดชอบและจรรยาบรรณในการประกอบวิชาชีพ 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการกฎหมายแพงและพาณิชย และกฎหมายที่เกี่ยวของในธุรกิจ 
2. รางและเขียนสัญญาตาง ๆ ตามสาระสําคัญของสัญญา 
3. จัดทําเอกสารท่ีเกี่ยวของกับกฎหมายตามหลักการ 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับบุคคล นิติกรรม  หนี้  เอกเทศสัญญาท่ีสําคัญ  ไดแก  ซ้ือขาย  แลกเปลี่ยน  เชาทรัพย
เชาซ้ือจางแรงงาน จางทําของ ฝากทรัพย ยืม คํ้าประกัน  จํานอง  จํานํา  ตัวแทน  นายหนา  ประนีประนอม
ยอมความ  ต๋ัวเงิน  และพระราชบัญญัติวาดวยความผิดอันเกิดจากการใชเช็ค  การจัดต้ัง  การดําเนินงาน   
หางหุนสวน บริษัทจํากัด และบริษัทมหาชนจํากัด พระราชบัญญัติลมละลาย พระราชบัญญัติโรงงาน 
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3202-9001 การโฆษณาและการสงเสริมการขาย 2-2-3 
 (Advertising and Sales Promotion) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการโฆษณาและการสงเสริมการขาย 
2. มีทักษะการเลือกใชส่ือโฆษณาและเครื่องมือการสงเสริมการขาย   
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการโฆษณาและการสงเสริมการขาย 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการโฆษณาและการสงเสริมการขาย 
2. เลือกใชส่ือโฆษณาและเครื่องมือการสงเสริมการขายตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการโฆษณาและการสงเสริมการขาย 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการโฆษณาและการสงเสริมการขาย การวางแผนการโฆษณาและ         
การสงเสริมการขาย ประเภทของการโฆษณา  เครื่องมือการสงเสริมการขายส่ือโฆษณา การประเมินผลการ
โฆษณาและการสงเสริมการขาย  เทคโนโลยีสารสนเทศกับการโฆษณาและการสงเสริมการขาย
จรรยาบรรณการโฆษณาและการสงเสริมการขาย 
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3202-9002 การตลาดสินคาอตุสาหกรรม 3-0-3 
 (Industrial Product Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาอุตสาหกรรม 
2. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการตลาดสินคาอุตสาหกรรม 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการดําเนินงานการตลาดสินคาอุตสาหกรรม 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาอุตสาหกรรม  
2. กําหนดกลยุทธการตลาดสินคาอุตสาหกรรมตามหลักการและตามสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการดําเนินงานการตลาดสินคาอุตสาหกรรม 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาอุตสาหกรรม สภาพแวดลอมทางการตลาด ขอกําหนดมาตรฐาน
สินคาอุตสาหกรรม กลุมสินคาอุตสาหกรรม  การวิเคราะหขอมูลเกี่ยวกับตลาดสินคาอุตสาหกรรม  กลยุทธ
การตลาดสินคาอุตสาหกรรม   แนวโนมตลาดสินคาอุตสาหกรรม องคกรท่ีเกี่ยวของ และบทบาทของรัฐบาล
ตอการตลาดสินคาอุตสาหกรรม 
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3202-9003 การตลาดสินคาเกษตรกรรม 3-0-3 
 (Agricultural  Product Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาเกษตรกรรม 
2. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการตลาดสินคาเกษตรกรรม 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการดําเนินงานการตลาดสินคาเกษตรกรรม 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาเกษตรกรรม  
2. กําหนดกลยุทธการตลาดสินคาเกษตรกรรมตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการดําเนินงานการตลาดสินคาเกษตรกรรม 

 
คําอธิบายรายวชิา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาเกษตรกรรม ประเภทและลักษณะสินคาเกษตรกรรม ตลาดซ้ือ
ขายสินคาเกษตรกรรมลวงหนา กลยุทธการตลาดสินคาเกษตรกรรม ปญหาและการแกปญหาเกี่ยวกับ
การตลาดสินคาเกษตรกรรม องคกรทางการตลาดสินคาเกษตรกรรม บทบาทและนโยบายของรัฐบาลตอ
การตลาดสินคาเกษตรกรรม 
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3202-9004 การตลาดสินคาแฟชัน่และสิ่งทอ 3-0-3 
 (Marketing for Fashion Merchandise and Fabric) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอ 
2. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการดําเนินงานการตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอ 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอ 
2. กําหนดกลยุทธการตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอตามหลักการและตามสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการดําเนินงานการตลาดแฟช่ันและส่ิงทอ 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอ  ประวั ติของสินคาแฟชั่นและส่ิงทอ 
สภาพแวดลอมของตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอ กลยุทธการตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอ แนวโนมของ
ตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอ  องคกรท่ีเกี่ยวของและนโยบายของรัฐบาลตอการตลาดสินคาแฟช่ันและส่ิงทอ 
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3202-9005 เทคนิคการนําเสนอ 2-2-3 
 (Presentation Technique) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและเทคนิคการนําเสนอ 
2. มีทักษะการเลือกวิธีการและการนําเสนอ 
3. มีบุคลิกภาพและทักษะการนําเสนอ 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอเทคนิคการนําเสนอ 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและเทคนิคการนําเสนอ 
2. เลือกวิธีการและนําเสนอตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการนําเสนอ 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการนําเสนอ หลักการส่ือสาร การวิเคราะหกลุมเปาหมาย การเตรียม
ขอมูล ประเภทของส่ือการเลือกใชส่ือ เครื่องมือและอุปกรณการนําเสนอ วิธีการนําเสนอ  การแกปญหา และ
การประเมินผลการนําเสนอ 
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3202-9006 การบริหารการจัดซ้ือ 3-0-3 
 (Purchasing Management) 

 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการบริหารการจัดซ้ือ 
2. มีทักษะการบริหารการจัดซ้ือ   
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการบริหารการจัดซ้ือ 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการบริหารการจัดซ้ือ   
2. วางแผนการจัดซ้ือตามหลักการและกระบวนการ  
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการบริหารการจัดซ้ือ 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการบริหารการจัดซ้ือ  คุณสมบัติของผูจัดซ้ือ  นโยบายและการวางแผน           
การจัดซ้ือ  หลักการจัดซ้ือ แหลงจัดซ้ือ  ระเบียบการจัดซ้ือ  วิธีการจัดซ้ือ  งบประมาณการจัดซ้ือ  กลยุทธ
การเจรจาตอรอง  การควบคุมและตรวจสอบคุณภาพการจัดซ้ือ 
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3202-9007 การตลาดทางตรง 3-0-3 
 (Direct Marketing) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตลาดทางตรง 
2. มีทักษะการเลือกเครื่องมือการตลาดทางตรง  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการดําเนินกิจกรรมการตลาดทางตรง 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตลาดทางตรง 
2. เลือกเครื่องมือการตลาดทางตรงตามหลักการและสถานการณ   
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการดําเนินกิจกรรมการตลาดทางตรง 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการตลาดทางตรง ระบบการตลาดทางตรง  ตลาดเปาหมาย  เครื่องมือการตลาด
ทางตรง  กระบวนการวางแผน การควบคุม และการประเมินผลการตลาดทางตรง  ระบบสารสนเทศ
การตลาดทางตรง  องคกรและกฎหมายท่ีเกี่ยวของกับการตลาดทางตรง 
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3202-9008 การบริหารธรุกจิขายตรง 2-2-3 
 (Direct Sales Management) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการบริหารธุรกิจขายตรง 
2. มีทักษะการวางแผนสรางและบริหารทีมงานขายตรง  
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการบริหารธุรกิจขายตรง 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการดําเนินงานของธุรกิจขายตรง 
2. วางแผนสรางและบริหารทีมงานขายตรงตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการบริหารธุรกิจขายตรง 

 
คําอธิบายรายวิชา 

ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการบริหารธุรกิจขายตรง  การวางแผนสรางเครือขาย  การบริหาร
ทีมงาน  การสรางแรงจูงใจ  การสอนงานและการฝกอบรมทีมงาน  เทคนิคการขายตรง  การสาธิตสินคา  
การบริหารเวลา  แนวโนมของตลาดธุรกิจขายตรง  จรรยาบรรณของนักธุรกิจขายตรง  องคกรและกฎหมาย
ท่ีเกี่ยวของกับธุรกิจขายตรง    
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3202-9009 การบริหารการคาปลกีและการคาสง 3-0-3 
 (Retailing and Wholesaling Management) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและรูปแบบการบริหารการคาปลีกและการคาสง 
2. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับการวางแผนกลยุทธการบริหารการคาปลีกและการคาสง 
3. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการบริหารการคาปลีกและการคาสง 
4. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการบริหารการคาปลีกและการคาสง 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการบริหารการคาปลีกและการคาสง  
2. วางแผนกลยุทธการบริหารการคาปลีกและการคาสงตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการบริหารการคาปลีกและการคาสง 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการบริหารการคาปลีกและการคาสง  การเลือกทําเลท่ีต้ัง การวิเคราะห
สถานการณทางการตลาด  การวางแผนกลยุทธธุรกิจคาปลีกและคาสง  การออกแบบและตกแตงรานคาปลีก  
การจัดซ้ือ  การจัดระบบควบคุมบัญชีและการเงิน  การจัดจําหนายและการจัดการคลังสินคา  การกําหนด
ราคาและเง่ือนไขการชําระเงิน   การสงเสริมการตลาด  การใหบริการ เทคโนโลยีและสารสนเทศท่ีเกี่ยวของ
กับการคาปลีกและการคาสง  
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3202-9010 การตลาดออนไลน 3-0-3 
 (Online Marketing) 
 วิชาบังคับกอน :  เทคโนโลยีสารสนเทศเพ่ือการจัดการอาชีพ 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการและการดําเนินกิจกรรมการตลาดออนไลน 
2. มีทักษะการกําหนดกลยุทธการตลาดออนไลน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการปฏิบัติการตลาดออนไลน 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกิจกรรมการตลาดออนไลน  
2. กําหนดกลยุทธการตลาดออนไลนตามหลักการและสถานการณ 
3. ออกแบบและการสรางรานคาออนไลนตามหลักการและสถานการณ 
4. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการดําเนินกิจกรรมการตลาดออนไลน 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาเกี่ยวกับหลักการและกิจกรรมการตลาดออนไลน กลยุทธการตลาดออนไลนองคประกอบ
ธุรกิจพาณิชยอิเล็กทรอนิกส การออกแบบและการสรางรานคาออนไลน  ปญหาและอุปสรรคการตลาด
ออนไลน 
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3202-9011 เทคนิคการตกแตงรานคา 2-2-3 
 (Shop Decoration Technique) 
 
จุดประสงครายวิชา  เพื่อให 

1. มีความรูและความเขาใจเกี่ยวกับหลักการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 
2. มีทักษะการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 
2. ตกแตงรานคาและจัดแสดงสินคาตามหลักการและสถานการณ 
3. แสดงเจตคติและกิจนิสัยท่ีดีตอการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 

 
คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับหลักการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา การวางแผนตกแตงราน 
การวางผังรานคา เทคนิคการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคาการกําหนดงบประมาณการจัดตกแตงราน 
การประเมินผลการตกแตงรานคาและการจัดแสดงสินคา 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดทักษะวิชาชีพ  ฝกประสบการณทักษะวิชาชีพ 

 

3202-8001 ฝกงาน *-*-4 
3202-8002 ฝกงาน 1 *-*-2 
3202-8003 ฝกงาน 2 *-*-2 
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3202-8001 ฝกงาน * - * - 4 
(On-the-Job Training) 
 

จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 
1. เขาใจข้ันตอนและกระบวนการปฏิบัติงานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถปฏิบัติงานอาชีพในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ 

จนเกิดความชํานาญ  มีทักษะและประสบการณ  นําไปประยุกตใชในการปฏิบัติงานอาชีพระดับเทคนิค 
3. มีเจตคติท่ีดีตอการปฏิบัติงานอาชีพ และมีกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย 

คุณธรรม จริยธรรม ความคิดสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. เตรียมความพรอมของรางกายและเครื่องมืออุปกรณตามลักษณะงาน 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามข้ันตอนและกระบวนการท่ีสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพ 

อิสระหรือแหลงวิทยาการกําหนด 
3.  พัฒนาการทํางานท่ีปฏิบัติในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลง 

วิทยาการ 
4. บันทึกและรายงานผลการปฏิบัติงาน 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติงานท่ีสอดคลองกับลักษณะของงานในสาขาวิชาชีพในสถานประกอบการ   สถานประกอบ

อาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ ใหเกิดความชํานาญ มีทักษะและประสบการณงานอาชีพในระดับเทคนิค 
โดยผานความเห็นชอบรวมกันของผูรับผิดชอบการฝกงานในสาขาวิชานั้น ๆ  บันทึกและรายงานผลการ
ปฏิบัติงานตลอดระยะเวลาการฝกงาน 
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3202-8002 ฝกงาน  1 * - * - 2 
(On-the-Job Training 1) 
 

จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 
1. เขาใจข้ันตอนและกระบวนการปฏิบัติงานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถปฏิบัติงานอาชีพในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ 

จนเกิดความชํานาญ  มีทักษะและประสบการณ  นําไปประยุกตใชในการปฏิบัติงานอาชีพระดับเทคนิค 
3. มีเจตคติท่ีดีตอการปฏิบัติงานอาชีพ และมีกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย 

คุณธรรม จริยธรรม ความคิดสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. เตรียมความพรอมของรางกายและเครื่องมืออุปกรณตามลักษณะงาน 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามข้ันตอนและกระบวนการท่ีสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพ 

อิสระหรือแหลงวิทยาการกําหนด 
3. พัฒนาการทํางานท่ีปฏิบัติในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือ 

แหลงวิทยาการ 
4. บันทึกและรายงานผลการปฏิบัติงาน 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติงานท่ีสอดคลองกับลักษณะของงานในสาขาวิชาชีพในสถานประกอบการ   สถานประกอบ

อาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ ใหเกิดความชํานาญ มีทักษะและประสบการณงานอาชีพในระดับเทคนิค 
โดยผานความเห็นชอบรวมกันของผูรับผิดชอบการฝกงานในสาขาวิชานั้น ๆ  บันทึกและรายงานผลการ
ปฏิบัติงานตลอดระยะเวลาการฝกงาน 
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3202-8003 ฝกงาน  2 * - * - 2 
(On-the-Job Training 2) 
 

จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 
1. เขาใจข้ันตอนและกระบวนการปฏิบัติงานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถปฏิบัติงานอาชีพในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ 

จนเกิดความชํานาญ  มีทักษะและประสบการณ  นําไปประยุกตใชในการปฏิบัติงานอาชีพระดับเทคนิค 
3. มีเจตคติท่ีดีตอการปฏิบัติงานอาชีพ และมีกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย 

คุณธรรม จริยธรรม ความคิดสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. เตรียมความพรอมของรางกายและเครื่องมืออุปกรณตามลักษณะงาน 
2. ปฏิบัติงานอาชีพตามข้ันตอนและกระบวนการท่ีสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระ 

หรือแหลงวิทยาการกําหนด 
3. พัฒนาการทํางานท่ีปฏิบัติในสถานประกอบการ สถานประกอบอาชีพอิสระหรือ 

แหลงวิทยาการ 
4. บันทึกและรายงานผลการปฏิบัติงาน 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติงานท่ีสอดคลองกับลักษณะของงานในสาขาวิชาชีพในสถานประกอบการ   สถานประกอบ

อาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการ ใหเกิดความชํานาญ มีทักษะและประสบการณงานอาชีพในระดับเทคนิค 
โดยผานความเห็นชอบรวมกันของผูรับผิดชอบการฝกงานในสาขาวิชานั้น ๆ  บันทึกและรายงานผลการ
ปฏิบัติงานตลอดระยะเวลาการฝกงาน 

(ผูเรียนสามารถปฏิบัติงานใหมหรืองานที่ตอเนื่องจากรายวิชา 3202-8002 ในสถานประกอบการ 
สถานประกอบอาชีพอิสระหรือแหลงวิทยาการแหงเดิมหรือแหงใหม) 
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คําอธิบายรายวิชา 
หมวดทักษะวิชาชีพ  โครงการพัฒนาทักษะวิชาชีพ 

 
3202-8501 โครงการ *-*-4 
3202-8502 โครงการ 1 *-*-2 
3202-8503 โครงการ 2 *-*-2 
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3202-8501 โครงการ * - * - 4 
(Project) 
 

จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 
1. เขาใจข้ันตอนและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถบูรณาการความรูและทักษะในการสรางและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพ 

ตามกระบวนการวางแผน ดําเนินงาน แกไขปญหา ประเมินผล ทํารายงานและนําเสนอผลงาน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการศึกษาคนควาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานอาชีพดวย 

ความรับผิดชอบมีวินัยคุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเริ่มสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางาน 
รวมกบัผูอ่ืน 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. เขียนโครงการสรางและหรือพัฒนางานตามหลักการ 
3. ดําเนินงานตามแผนงานโครงการตามหลักการและกระบวนการ 
4. เก็บขอมูลวิเคราะหสรุปและประเมินผลการดําเนินงานโครงการตามหลักการ 
5. รายงานผลการปฏิบัติงานโครงการตามรูปแบบ 
6. นําเสนอผลการดําเนินงานดวยรูปแบบวิธีการตางๆ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการบูรณาการความรูและทักษะในระดับเทคนิคท่ีสอดคลองกับสาขา
วิชาชีพท่ีศึกษาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานดวยกระบวนการทดลอง  สํารวจ  ประดิษฐคิดคนหรือ           
การปฏิบัติงานเชิงระบบ การเลือกหัวขอโครงการการศึกษาคนควาขอมูลและเอกสารอางอิงการเขียน
โครงการ การดําเนินงานโครงการ การเก็บรวบรวมขอมูล วิเคราะหและแปลผล การสรุปจัดทํารายงาน       
การนําเสนอผลงานโครงการดําเนินการเปนรายบุคคลหรือกลุมตามลักษณะของงานใหแลวเสร็จใน
ระยะเวลาที่กําหนด 
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3202-8502 โครงการ 1 * - * - 2 
(Project 1) 
 

จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 
1. เขาใจข้ันตอนและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถบูรณาการความรูและทักษะในการสรางและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพ 

ตามกระบวนการวางแผน ดําเนินงาน แกไขปญหา ประเมินผล ทํารายงานและนําเสนอผลงาน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการศึกษาคนควาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานอาชีพดวย 

ความรับผิดชอบมีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเริ่มสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางาน 
รวมกับผูอ่ืน 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. เขียนโครงการสรางและหรือพัฒนางานตามหลักการ 
3. ดําเนินงานตามแผนงานโครงการตามหลักการและกระบวนการ 
4. เก็บขอมูล วิเคราะห สรุปและประเมินผลการดําเนินงานโครงการตามหลักการ 
5. รายงานผลการปฏิบัติงานโครงการตามรูปแบบ 
6. นําเสนอผลการดําเนินงานดวยรูปแบบวิธีการตางๆ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการบูรณาการความรูและทักษะในระดับเทคนิคท่ีสอดคลองกับสาขา
วิชาชีพท่ีศึกษาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานดวยกระบวนการทดลอง  สํารวจ  ประดิษฐคิดคนหรือ           
การปฏิบัติงานเชิงระบบการเลือกหัวขอโครงการ การศึกษาคนควาขอมูลและเอกสารอางอิงการเขียน
โครงการการดําเนินงานโครงการ การเก็บรวบรวมขอมูล  วิเคราะหและแปลผล  การสรุปจัดทํารายงาน        
การนําเสนอผลงานโครงการดําเนินการเปนรายบุคคลหรือกลุมตามลักษณะของงานใหแลวเสร็จใน
ระยะเวลาที่กําหนด 
  



 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง  พุทธศักราช 2557     ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3202-8503 โครงการ 2 * - * - 2 
(Project 2) 
 

จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 
1. เขาใจข้ันตอนและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. สามารถบูรณาการความรูและทักษะในการสรางและหรือพัฒนางานในสาขาวิชาชีพ 

ตามกระบวนการวางแผน ดําเนินงาน แกไขปญหา ประเมินผล ทํารายงานและนําเสนอผลงาน 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการศึกษาคนควาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานอาชีพดวย 

ความรับผิดชอบมีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเริ่มสรางสรรค ขยัน อดทนและสามารถทํางาน 
รวมกับผูอ่ืน 

 
สมรรถนะรายวิชา 

1. แสดงความรูเกี่ยวกับหลักการและกระบวนการสรางและหรือพัฒนางานอาชีพอยางเปนระบบ 
2. เขียนโครงการสรางและหรือพัฒนางานตามหลักการ 
3. ดําเนินงานตามแผนงานโครงการตามหลักการและกระบวนการ 
4. เก็บขอมูล วิเคราะห สรุปและประเมินผลการดําเนินงานโครงการตามหลักการ 
5. รายงานผลการปฏิบัติงานโครงการตามรูปแบบ 
6. นําเสนอผลการดําเนินงานดวยรูปแบบวิธีการตางๆ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
 ศึกษาและปฏิบัติเกี่ยวกับการบูรณาการความรูและทักษะในระดับเทคนิคท่ีสอดคลองกับสาขา
วิชาชีพท่ีศึกษาเพื่อสรางและหรือพัฒนางานดวยกระบวนการทดลอง  สํารวจ  ประดิษฐคิดคนหรือ              
การปฏิบัติงานเชิงระบบการเลือกหัวขอโครงการการศึกษาคนควาขอมูลและเอกสารอางอิง การเขียน
โครงการการดําเนินงานโครงการ การเก็บรวบรวมขอมูล วิเคราะหและแปลผล การสรุปจัดทํารายงาน       
การนําเสนอผลงานโครงการดําเนินการเปนรายบุคคลหรือกลุมตามลักษณะของงานใหแลวเสร็จใน
ระยะเวลาที่กําหนด  
 (ผูเรียนสามารถจัดทําโครงการสรางและหรือพัฒนางานท่ีตอเนื่องจากรายวิชา 3202-8502 หรือเปน
โครงการใหม) 
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คําอธิบายรายวิชา 
กิจกรรมเสริมหลักสูตร 

 

หลักสูตรประกาศนียบัตรวิชาชีพชั้นสูง พุทธศักราช 2557 

 
 

 



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

คําอธิบายรายวิชา 
กิจกรรมเสริมหลักสูตร 

 
3000-2001 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 1 0-2-0 
3000-2002 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 2 0-2-0 
3000-2003 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 3 0-2-0 
3000-2004 กิจกรรมองคการวิชาชีพ 4 0-2-0 

  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3000-2001 กจิกรรมองคการวชิาชพี 1 0-2-0 
(Vocational Activities 1) 
 

จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 
1. เขาใจหลักการและกระบวนการพัฒนาทักษะประสบการณวิชาการและวิชาชีพ เพื่อพัฒนาตน 

องคกร ชุมชนและสังคม  
2. วางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและพัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเริ่ม 

สรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. ปฏิบัติตนตามระเบียบขอบังคับขององคการวิชาชีพ 
2. วางแผนและดําเนินกิจกรรมองคการวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค 

ของกิจกรรม 
3. ใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามในการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ  
4. ประเมินผลและปรับปรุงการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติเกี่ยวกับ กิจกรรมองคการวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาทักษะและประสบการณวิชาการและวิชาชีพ

เพื่อพัฒนาตนเอง องคกร ชุมชนและสังคม  การวางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและ
พัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพการใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามตามระบอบประชาธิปไตยใน
การจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 
  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3000-2002 กจิกรรมองคการวชิาชพี 2 0-2-0 
(Vocational Activities 2) 
 

จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 
1. เขาใจหลักการและกระบวนการพัฒนาทักษะประสบการณวิชาการและวิชาชีพ เพื่อพัฒนาตน 

องคกร ชุมชนและสังคม  
2. วางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและพัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเริ่ม 

สรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. ปฏิบัติตนตามระเบียบขอบังคับขององคการวิชาชีพ 
2. วางแผนและดําเนินกิจกรรมองคการวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค 

ของกิจกรรม 
3. ใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามในการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ  
4. ประเมินผลและปรับปรุงการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติเกี่ยวกับ กิจกรรมองคการวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาทักษะและประสบการณวิชาการและวิชาชีพ

เพื่อพัฒนาตนเอง องคกร ชุมชนและสังคม  การวางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและ
พัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพการใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามตามระบอบประชาธิปไตยใน
การจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 

 
  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3000-2003 กจิกรรมองคการวชิาชพี 3 0-2-0 
(Vocational Activities 3) 
 

จุดประสงครายวชิา  เพื่อให 
1. เขาใจหลักการและกระบวนการพัฒนาทักษะประสบการณวิชาการและวิชาชีพ เพื่อพัฒนาตน 

องคกร ชุมชนและสังคม  
2. วางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและพัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิดริเริ่ม 

สรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. ปฏิบัติตนตามระเบียบขอบังคับขององคการวิชาชีพ 
2. วางแผนและดําเนินกิจกรรมองคการวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค 

ของกิจกรรม 
3. ใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามในการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ  
4. ประเมินผลและปรับปรุงการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติเกี่ยวกับ กิจกรรมองคการวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาทักษะและประสบการณวิชาการและวิชาชีพ

เพื่อพัฒนาตนเอง องคกร ชุมชนและสังคม  การวางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและ
พัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพการใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามตามระบอบประชาธิปไตยใน
การจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 

 
  



 

   
หลักสูตรระดับประกาศนียบัตรวิชาชีพช้ันสูง  พุทธศักราช 2557  ประเภทวิชาบริหารธุรกิจ 

3000-2004 กจิกรรมองคการวชิาชพี 4 0-2-0 
(Vocational Activities 4) 
 

จุดประสงครายวิชา  เพ่ือให 
1. เขาใจหลักการและกระบวนการพัฒนาทักษะประสบการณวิชาการและวิชาชีพ เพื่อพัฒนาตน 

องคกร ชุมชนและสังคม  
2. วางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและพัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพ 
3. มีเจตคติและกิจนิสัยในการทํางานดวยความรับผิดชอบ มีวินัย คุณธรรม จริยธรรม ความคิด 

ริเริ่มสรางสรรคและสามารถทํางานรวมกับผูอ่ืน 
 

สมรรถนะรายวิชา 
1. ปฏิบัติตนตามระเบียบขอบังคับขององคการวิชาชีพ 
2. วางแผนและดําเนินกิจกรรมองคการวิชาชีพตามหลักการ กระบวนการ ลักษณะและวัตถุประสงค 

ของกิจกรรม 
3. ใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามในการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ  
4. ประเมินผลและปรับปรุงการจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 

คําอธิบายรายวิชา 
ปฏิบัติเกี่ยวกับ กิจกรรมองคการวิชาชีพ กิจกรรมพัฒนาทักษะและประสบการณวิชาการและวิชาชีพ

เพื่อพัฒนาตนเอง องคกร ชุมชนและสังคม  การวางแผน ดําเนินการ ติดตามประเมินผล แกไขปญหาและ
พัฒนากิจกรรมองคการวิชาชีพการใชกระบวนการกลุมและการเปนผูนําผูตามตามระบอบประชาธิปไตยใน
การจัดและรวมกิจกรรมองคการวิชาชีพ 
 

 

 


